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EDITORIALE

Il Symposium e P’arte
di “sbagliare bene”

INTERVISTE
INTERVISTA DI COPERTINA

Wipro, le opportunita passano dall’inno-
vazione

Con il termine system integrator si intende un’organiz-
zazione specializzata nella progettazione, implementa-
zione, pianificazione, coordinamento, verifica, sviluppo
e manutenzione di sistemi e attivita ICT a supporto dei
processi di business. Il tutto combinando le tecnologie
di piu fornitori in un progetto adeguato e pienamente
integrato. Ecco che, forte di un’esperienza internazio-
nale e partendo dall’analisi dei requisiti, Wipro sup-
porta da decenni le aziende nel loro percorso verso la
trasformazione digitale.

I CASI DI SUCCESSO
CASE STUDY

Gestire i documenti nella GDO

Il consorzio Ce.Di. Gros sta compiendo un percorso
evolutivo che partendo dalla fatturazione elettronica
introduce una serie di innovazioni di processo. La sua
esperienza e quella di uno dei soci, Ipertriscount/Iper-
carni.
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APPROFONDIMENTI

SCENARIO

Sostenibilita tra Al, loT e Blockchain
Il contributo dell’'IT per aiutare i dirigenti ad accelerare i progressi rispetto
agli obiettivi fronte ambiente e clima.

VERTICAL

Retail: quali sono le priorita?

Lesecuzione eccellente dell’Unified Retail Commerce & fondamentale per
il successo, oltre a rappresentare una grande opportunita per attrarre
nuovi clienti, aumentare la fedelta al marchio e far crescere i ricavi.

DOSSIER

Pianificazione strategica contemporanea

Creare una strategia integrata che affronti informazione e tecnologia
oppure crearne una IT separata che sia strettamente allineata a quella
aziendale?

ANALISI

Nuovo ruolo? Ecco chi incontrare per primi e perché
Le regole da seguire a partire dalla costruzione di contatti e relazioni per
generare un impatto immediato.

Sicurezza informatica aumentata e gestione dei rischi
Come i Ciso possono agire in modo piu efficace attraverso programmi
con determinate caratteristiche e I'utilizzo dei conflitti creativi.

Dove deve guardare la strategia GenAl
Limpatto delle ultime previsioni sulle idee e sulla pianificazione delle
aziende. Con I'Al generativa al centro.

La valutazione del ROI dell’Al generativa

Prepararsi a comprendere il proprio mix di investimenti in Al generativa
sulla base di risultati e rischi. Condurre progetti pilota per determinare
valore e costi oltre alla fattibilita tecnica.

Come ottimizzare i budget delle funzioni

Lo Zero-based budgeting € un approccio efficace per quantificare cor-
rettamente i budget e adeguare le risorse in vista di risultati basati su
nuove priorita.
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e | aresilienza delle aziende di fronte
ai nuovi rischi

e || binomio tra Business Intelligence
e Data Catalog

e || Cfo del futuro dovra essere
un Data Scientist?
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